Gruppe: Wencke Hansjlrgens, Jonas Kréger, Charline Krul, Laura Schepers und Lena Thien

Ordnungsmittel/schulisches Curriculum/Kompetenzniveau: Rahmenlehrplan fiir den Ausbildungsberuf Industriekaufmann/Industriekauffrau (vgl. KMK 2002)
/DQR 4

Lernfeld: 10 — Absatzprozesse planen, steuern und kontrollieren ‘ Zeitrichtwert: 160 Stunden

Titel der Lernsituation: Preissystem fur ein neu einzufiihrendes Produkt gestalten ‘ Zeitrichtwert: 12 Stunden

Intendierter Kompetenzzuwachs:
Fachkompetenzen
Die Schilerinnen und Schdler...
... ermitteln Selbstkosten und Preise ausgewahlter Produkte mithilfe der Zuschlagskalkulation auf Vollkostenbasis.
... ermitteln variable Selbstkosten und Deckungsbeitrdge ausgewahliter Produkte mithilfe der Zuschlagskalkulation auf Teilkostenbasis.
... stellen die Zuschlagskalkulation auf Vollkostenbasis der Zuschlagskalkulation auf Teilkostenbasis gegeniber.
... analysieren den preispolitischen Handlungsspielraum fur den neu einzufiihrenden Saugroboter mithilfe der Zuschlagskalkulation auf Voll- und Teilkostenba-
sis.
... benennen weiter Faktoren, die Einfluss auf den Preis haben.
... analysieren den wettbewerbsorientierten, preispolitischen Handlungsspielraum fiir den neu einzufihrenden Saugroboter auf Grundlage einer Konkur-
renzanalyse.
... berechnen Wettbewerbspreise (Durchschnitt, Minimum, Maximum).
... analysieren den nachfrageorientierten, preispolitischen Handlungsspielraum auf Grundlage von Funktionsgleichungen.
... nehmen Stellung zu den verschiedenen Empfehlungskatalogen.
Personale Kompetenzen
Die Schilerinnen und Schdler...
... unterstutzen andere Lernende und nehmen Hilfen an.
... arbeiten sorgfaltig und strukturiert.
... hutzen Anleitungen zielgerichtet fir die Ausfiihrung von Arbeitsauftragen.
... kontrollieren und sichern, auch in selbstgesteuerten Unterrichtsphasen, ihre Arbeitsergebnisse.
... verstandigen sich in Gruppenarbeitsphasen und finden gemeinsame Losungswege.
... reflektieren ihr eigenes Handeln sowie die Lernsituation.
... Ubernehmen Verantwortung fir ihr eigenes Lernen.
.. fhren selbststédndig komplexe Aufgaben in einer vorgegebenen Zeit durch.

Handlungssituation:
- Azubi in der Fachstufe Il arbeitet in einem Industrieunternehmen, welches Saugroboter herstellt
- aktuell in der Abteilung Marketing
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- wandelnde Kundenbedirfnisse, Sortiment immer weniger zeitgemaf (Saugroboter haben keine Wischfunktion) - spiegelt sich im Verlust des laufen-

den Geschéftsjahres wider
- um den Kundenbedurfnissen gerecht zu werden und dem Abwaértstrend entgegenzuwirken, wurde ein neuer Saugroboter mit Wischfunktion entwickelt,

der zeitnah ins Sortiment aufgenommen wird
- das Unternehmen erhofft sich durch neuen Saugroboter eine erhebliche Gewinnsteigerung
- dafir ist ein geeignetes Preissystem aufzustellen
- Mitarbeiter:innen in der Marketingabteilung sind mit der Situation Gberfordert

Problem: Gewinnverlust - Ldsungsansatz: Gestaltung eines Preissystems

Handlungsergebnis: Die Schiilerinnen und Schiuler erstellen einen Empfehlungskatalog zur Gestaltung des Preissystems des Produkts
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Unterrichtsin-
halte
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die Lernland-
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durchzufiihren-
den Zu-
schlagskalkula-
tion auf Voll-
und Teilkosten-
basis

e Gegenuberstel-

lung der Zu-
schlagskalkula-
tion auf Voll-
und Teilkosten-
basis

EinfGhrung / Er-
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buch, LLK, Auswer-

tungsdokumente im
Planspiel

SVP, AB, LLK,
Klassenbuch,
Excel-Datei

SVP, AB, LLK,
Klassenbuch,
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Bemerkungen

Die SusS erhalten

Hausaufgabe zur

Einflhrung in das
Planspiel.

Die Lehrkraft steht le-
diglich als Coach zur
Verfiigung, um die
SuS zum eigenstandi-
gen Arbeiten aufzufor-
dern, Verantwortung
zu Ubernehmen und
innerhalb der Grup-
penphase eigenstan-
dig Losungswege zu
finden.




